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Alger - Juin 2014

• Quel problème votre idée va-t-elle résoudre ?            

• Quelle est l’opportunité de marché que vous visez ?

• Quel est votre produit ou service ? 

• Décrivez brièvement ce que vous prévoyez de proposer. 

• Vous devriez être en  mesure de le faire en une ou deux phrases.

• Quel est votre marché ? 

• Qui sont vos clients et quelle est leur représentativité dans le marché ? 

• Quelle est sa progression ?

• Quelle source de revenus envisagez-vous ? 

• Comment votre entreprise compte t’elle gagner de l’argent ?

• Quel est votre avantage concurrentiel ? 

• Qui sont vos concurrents potentiels et comment allez-vous faire pour que   votre 

entreprise sorte du lot ?


